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Claro que, como dice GarrIGues2 y ya hemos explicado en capítulos 
anteriores: “El comercio hay que entenderlo como actividad dirigida a la 
producción de bienes o servicios para el mercado.  Entra, por tanto, en la no-
ción de comercio así entendida no solo el comercio en sentido estricto, sino 
también la industria o la prestación de servicios, todo ello de acuerdo con la 
evolución histórica del derecho mercantil.  Esta es precisamente la razón que 
hace que la expresión empresario mercantil sea más adecuada que el término 
comerciante”.

La Sala de Casación Civil de la Corte Suprema de Justicia en sentencia 
de 29 de septiembre de 1978, señaló: “[...] tampoco hay texto alguno que 
consagre como requisito ad solemnitatem para ejercer el comercio o ad pro-
bationem para demostrarlo, la inscripción en el registro mercantil.  La falta de 
este apenas merece la sanción pecuniaria de que atrás se habló”.

Por lo demás, todas las personas pueden acceder a la profesión de comer-
ciante y ello respaldado por nuestra Constitución Política: “Toda persona es 

[para el comercio no se exigen].  Las autoridades competentes inspeccionarán 

no exijan formación académica son de libre ejercicio, salvo aquellas que impli-
quen un riesgo social.

”Las profesiones legalmente reconocidas pueden organizarse en cole-
gios.  La estructura interna y el funcionamiento de estos deberán ser demo-
cráticos.  La ley podrá asignarles funciones públicas y establecer los debidos 
controles” (Const. Pol., art. 26) (como en el caso de las cámaras de comercio).

En relación con los colegios, además de las cámaras de comercio, crea-
das por el gobierno podemos destacar, las asociaciones profesionales de co-
merciantes como la Asociación Bancaria, Fenalco, Andi, Acopi, Fedemetal, 
Fenaltrase, etc.  Sobre estas asociaciones dice rIpert3: “Los industriales y los 
comerciantes han encontrado la forma de ligarse entre sí por convenciones 
relativas a la producción y a la venta, creando asociaciones.  Estas convencio-

-
mente los precios” (acuerdos de cártel).

2. CaraCterístICas

A) Profesionalidad 

La ley es muy clara cuando dice que, ante todo el comerciante es un pro-
fesional.

2 Joaquín GarrIGues, op. cit, t. I, pág. 293.
3 GeorGes rIpert, op. cit., págs. 41 y 42.
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1. La noción de profesión es un aporte de lutero, que, no obstante, ha 
sido admitido como válido por la Iglesia Católica.  A la concepción antigua 

suprime al término la connotación de castigo (“ganarás el pan con el sudor de 

obliga a superarse constantemente.  Esta idea de Beruf (en alemán) o calling
(llamamiento, en inglés), implica obligaciones.  El vocablo más parecido en cas-
tellano es “vocación”4.

2. Pero esta idea religiosa no tiene equivalente jurídico, y como el Códi-
go no dispone qué entiende por profesión, habrá que considerar con GarrI-
Gues5 que, en derecho, el concepto de profesión debe reunir las siguientes notas:

a) Una explotación del negocio conforme a un plan, es decir, una explo-
tación racional, basada en el cálculo.

b) El propósito de obtener con dicha explotación un medio de vida, o de 
mejorar el nivel de vida ya existente; porque el comercio no tiene que ser la 
única ocupación de la persona, y ni siquiera la principal, ya que puede ejercer-
se como actividad accesoria de otra principal (abogado, economista, médico, 
etc.).

“La profesión de comerciante no es por lo general incompatible con 

posición social, ni que constituya la fuente más conspicua de sus ganancias.  
Puede tratarse de un banquero y a la vez agricultor, de un industrial e ingeniero 
u obrero, de un empresario y cantante, puede dedicar al comercio solo una pe-
queña parte de su patrimonio y ser sin embargo comerciante”6.

También en este sentido conviene destacar con rIpert7, que no puede con-
siderarse comerciante a quien explota una actividad comercial sin ánimo de 
lucro (pero nosotros mantendremos que puede ser empresario).  Por otra parte, 
habitualidad no es lo mismo que profesión.  Por ello una persona que realice 
habitualmente actos de comercio pero sin carácter profesional, no se convierte 
en comerciante, como, por ejemplo, cuando una persona habitualmente com-
pra y vende libros para renovar su biblioteca.  En ambos sentidos, por tanto, el 
ánimo de lucro es inherente a la cualidad de comerciante (pero repetimos, no 
a la de empresario).

c) Una proyección exterior, es decir, dirigida a los terceros, de tal explo-
tación.  Entre otros medios, esta proyección puede manifestarse de alguna de 
las maneras contempladas en el artículo 13 del Código de Comercio.

4 max Weber, La ética protestante y el espíritu del capitalismo, Barcelona, Orbis, 
1985, pág. 81.

5 Joaquín GarrIGues, op. cit., pág. 294. 
6 Cesare VIVante, op. cit., t. I.
7 GeorGes rIpert, op. cit., t. I, pág. 108.
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B) Presunciones

En efecto, la ley establece una serie de hechos (admiten prueba en con-
trario) que hacen presumir el ejercicio del comercio.

Código de Comercio, artículo 13: “Para todos los efectos legales, se pre-
sume que una persona ejerce el comercio en los siguientes casos:

”1. Cuando se halle inscrita en el registro mercantil.
”2. Cuando tenga establecimiento de comercio abierto, y
”3. Cuando se anuncie al público como comerciante por cualquier me-

dio”.
Ahora bien, hay que tener en cuenta que estas son presunciones y nada 

más que presunciones.  El hecho de estar matriculado en el registro mercantil 
o de tener establecimiento de comercio o de anunciarse públicamente, no 

 Comerciante es el que profesionalmente se 
dedica a alguna actividad mercantil, aunque no esté registrado, ni tenga es-
tablecimiento de comercio, ni se anuncie al público.

Al contrario, puede suceder que una persona aparezca registrada en la 
cámara de comercio y, sin embargo, no sea comerciante, cuando lo que ocurre 
es que ya no se dedica al comercio, pero olvidó cancelar la matrícula.

C) Un tercer elemento 

El Código no lo dice expresamente, pero además de ser profesional y 
de dedicarse a alguna de las actividades que la ley considera mercantiles, se 
necesita también que el sujeto ejerza el comercio en nombre propio.  Así lo 
dice VIVante8 y así lo reconocen la mayoría de los autores: “Se adquiere la 
cualidad de comerciante según la ley, con el ejercicio habitual de actos obje-
tivos de comercio, en nombre propio”.

Pero aunque el Código no exprese este concepto de forma clara, lo da a 
entender mediante la redacción del inciso 2º del artículo 10.  Porque mientras 

del verbo “ejercer”, ya que una cosa es ser comerciante y otra muy distinta 
ejercer como tal.  De ahí que una persona sea comerciante pero el ejercicio 
de su comercio lo realice o ejerza por medio de otra: un representante, apo-
derado, intermediario, etc.

Claramente se aprecia, entonces, que el representante no adquiere la cali-
dad de comerciante, pues esta corresponde al representado.  Lo que no presenta 
ningún inconveniente puesto que lo hecho por el representante jurídicamente 
se tiene como realizado por el representado.  Insistimos, ejercer el comercio 

adquirir derechos y contraer 

8 Cesare VIVante, op. cit., t. I, pág. 163.




